Product Growth Officer -
START: ASAP ONSITE: STUTTGART/ HYBRID l M T E D

Begeisterst du dich fur Green Al, Nachhaltigkeit und zukunftsweisende Technologien? Wir
sind ein dynamisch wachsendes Startup und entwickeln einen Kl Energieassistenten, der

Unternehmen dabei hilft, ihren Energie- und Wasserverbrauch zu reduzieren und ihre
Nachhaltigkeitsziele effizient zu erreichen. Jetzt suchen wir eine teamorientierte
Personlichkeit, die uns auf unserer Reise unterstutzt!

Aufgaben

e Customer Discovery und UnterstUtzung bei der Akquise: FUhre Interviews mit
potenziellen Kund:innen und identifiziere wertstiftende Kl-Anwendungsfalle

e Ubersetze KundenbedUrfnisse und Pain Points in Uberzeugende Sales-Pitches

¢ Cestalte aktiv die Produktvision und Roadmap mit — auf unserem Weg zur Series-A-
Finanzierung

Deine Qualifikationen

@ Volkswirtschaftslehre, Betriebswirtschaftslehre,

Hintergrund in Wirtschaftsingenieurwesen, % Selhr rmeeiviert. fin e

. . ) ) Start-up-Umfeld zu arbeiten
Wirtschaftsinformatik oder einem

vergleichbaren Studiengang

190 1-23Jahre Erfahrung im B2B-Vertrieb und in (Oy Nativein I?eutsch, '
der Produktentwicklung sind von Vorteil gute Englischkenntnisse
Kommunikativ Bereit Belastbar
Outgoing & Uberzeugend Deep dive from day one .Never-give-up“-Mentalitat
Vorteile

Werde Teil eines der vielversprechendsten
Startups Europas

Flexible Arbeitszeiten und hybrides Arbeiten
Deutschlandticket

Moglichkeit, Anteile am Unternehmen (Founder
Equity) zu erwerben

Gesichertes Gehalt durch das EXIST-Stipendium
im Jahr 2026 sowie starkes Potenzial fur eine
langfristige WeiterfUhrung

Send uns deinen Lebenslauf und dein Anschreiben bis zum 30. April an: career@imted-ai.com

Weitere Informationen findest du auf unserer Website: https://imted-ai.com/
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